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ウェーブの大切なお客様へお届けする“情報レター” 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

平成 1９年６月発行 

第１３号 

 

今月のワクワク笑点 
★古いものが宝にかわる 

★常識を疑ってみる 

★売り方のお手本となる事例を発見！ 

★アホな求人エントリーでも絶大な効果が 

★お知らせ  ★編集後記 

 

 

 

コロンブスのたまごを探して！

（ヒット商品は、案外身近にあ

る！気づいていないだけ～） 

100 円玉の代わりにアイディア、

情報、ノウハウを入れると一つ

一つ楽しいテーマがこぼれ落ち

てくる・・ 

コロコロ・・ 

古いものが宝にかわるー 
スピードの速い時代ですねー。 

特に東京に行けば、お金も情報もめまぐるしく

動いている。 

 

自動車修理ロータス大久保さんも、今後新車販

売に力を入れるより、個性的な大衆中古外車ア

ルファーロメオ、プジョー、シトロエンなど自

分達の修理の技術をいかして丁寧にアフターメ

ンテナンスし販売に力を入れていくようです。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
建材販売の丸嘉さんも、新木販売よりも古材 

販売の方が、利益率も高く、付加価値が高いと

言っています。 

周りを見渡しても、古いものに付加価値を加え

ることでビジネスチャンスを見出しているよう

です。 

 

お客さまもいろいろで、新品でなかったら駄目

な人もいますが、中古を利用してのオリジナリ

ティーを楽しむ人も今後増えてくると思いま

す。 

 

 
周りを見渡してもデジタル機器のオンパレード 

「パソコン・携帯電話」等・・ 

情報と次々出てくる新しいものに右へ左へと動

かされている。人が機械に振り回されてい

る・・・ 

 

また、最近、お客さまと話していると「新品の

製品を売っても利益が出ないんですよ」と言う

声を多く聞くようになっています。 

そりゃー、そうでしょ。どこで買っても同じ商

品を売っているのであれば、一番安い所で 

買いたいのは当たり前ですから・・・。 

これは、世の中に１つしかないとか、あなただ

けのオリジナルと言う商品を提供しないと利益

はとれません。 

 
リノベーショ

ン専門明石屋

不動産さんと

店舗デザイン

のウィッシュ

さんのコラボ

レーション住

宅を見せても

らいました。 

 

築83年で7年間空き屋のままだったみたいです

が、アイディアを取り入れたリノベーションをす

ることでこんなに変わるんだー。 

まさしく高級旅館のようです。 

商品価値が高まった典型的なパターンです。 

 

 

 

永久保存版 

忙しい世の中ですから、古いノスタルジックな

ものを求めている人が増えているのも追い風に

感じます。 

今後の課題は、仕入れする時の目利きが重要に

なってくるでしょうねー。 

 

 
(有)ウイッシュ 
http://www.wish-reform.co.jp/  
(有)明石屋不動産 
http://www.akasiya.com/ 
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い
ま
す
。
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次
の
話
は
実
話
で
す
。
現
在
イ
ン
タ
ー
ネ
ッ

ト
で
、
通
称
Ｆ
Ｘ
（F

o
r
e
i
g
n
 
E
x
c
h
a
n
g
e

）

と
呼
ば
れ
る
、
外
国
為
替
証
拠
金
取
引
が
人

気
で
す
。
上
級
者
か
ら
主
婦
ま
で
幅
広
い
人

気
を
博
し
て
い
ま
す
が
、
プ
ロ
は
１
日
に
四

〜
五
万
の
収
入
を
得
て
い
る
と
聞
き
ま
す
。 

 

し
か
し
あ
る
主
婦
は
、
ど
う
頑
張
っ
て
も
１

日
３
千
円
の
収
入
し
か
得
る
こ
と
が
で
き
な

い
と
落
ち
込
ん
で
い
た
そ
う
で
す
。
（
し
か

し
、
確
実
に
３
千
円
は
キ
ー
プ
す
る
と
い
い

ま
す
） 

 

そ
れ
は
Ｆ
Ｘ
の
上
級
者
と
比
較
し
て
劣
る
と

い
う
話
で
あ
っ
て
、
一
般
の
主
婦
の
視
線
で

見
れ
ば
、「
家
か
ら
一
歩
も
出
ず
に
、
パ
ソ
コ

ン
１
台
で
１
日
確
実
に
３
千
円
の
収
入
を
得

る
こ
と
が
で
き
る
」
な
ん
て
、
夢
の
よ
う
な

話
な
の
で
す
。 

 

事
実
、
パ
ー
ト
に
出
た
く
て
も
、
幼
子
を
抱

え
る
た
め
採
用
し
て
も
ら
え
な
い
方
が
多
々

い
る
中
で
、
乳
飲
み
子
が
い
て
も
関
係
な
し
、

自
宅
に
て
自
分
の
ペ
ー
ス
で
毎
日
確
実
に
３

千
円
の
収
入
を
得
る
こ
と
が
で
き
る
わ
け
で

す
か
ら
、
そ
れ
は
一
般
主
婦
か
ら
す
れ
ば
「
う

ら
や
ま
し
い
！
」
の
一
言
だ
と
思
い
ま
す
。 

 

そ
う
で
す
！
見
方
を
変
え
て
、
主
婦
（
素
人
）

視
線
で
見
れ
ば
凄
い
こ
と
な
の
で
す
。（
ほ
と

ん
ど
の
主
婦
が
そ
の
訳
を
知
り
た
が
る
で
し

ょ
う
） 

と
い
う
こ
と
で
、
「
常
識
を
疑
っ
て
み
る
、

既
成
概
念
を
崩
す
！
」と
い
う
発
想
を
用

い
て
考
え
る
と
、
業
界
で
ト
ッ
プ
を
目
指
そ
う

と
か
、
自
分
よ
り
凄
い
ラ
イ
バ
ル
と
火
花
を
散

ら
し
て
戦
う
の
で
は
な
く
、
畑
違
い
の
人
【
こ

の
場
合
、
完
全
無
知
な
一
般
主
婦
を
相
手
】
を

タ
ー
ゲ
ッ
ト
に
す
る
発
想
自
体
が
盲
点
で
あ

っ
た
わ
け
で
す
。 

 

よ
り
上
を
目
指
す
気
持
ち
は
わ
か
り
ま
す
が
、

実
は
「
金
の
成
る
木
」
は
身
近
な
素
人
主
婦
層

だ
っ
た
わ
け
で
す
。 

 

そ
し
て
、
「
Ｆ
Ｘ
で
１
日
確
実
に
３
千
円
収
入

を
得
る
方
法
」
と
し
て
、
教
材
化
し
て
イ
ン
タ

ー
ネ
ッ
ト
で
販
売
し
た
ら
売
れ
に
売
れ
て
、
短

期
間
で
四
百
万
売
り
上
げ
た
と
聞
き
ま
す
。
今

で
も
売
れ
て
い
る
よ
う
で
す
。 

 

こ
の
例
か
ら
学
ぶ
点
は
・
・ 

① 
御
社
の
タ
ー
ゲ
ッ
ト
（
見
込
み
客
）
は
、

適
正
で
す
か
？ 

② 

御
社
は
（
過
去
の
実
績
か
ら
）「
常
識
に
囚

わ
れ
て
い
ま
せ
ん
か
？
」 

③ 

御
社
は
（
過
去
の
成
功
例
か
ら
）「
既
成
概

念
に
は
ま
っ
て
い
ま
せ
ん
か
？
」 

一
度
、
ま
っ
さ
ら
な
状
態
で
考
え
直
す

こ
と
も
重
要
か
も
し
れ
ま
せ
ん
。 

 

こ
れ
は
ビ
ジ
ネ
ス
の
戦
略
（
仕
組
み
）
だ
け
の

話
で
な
く
、
戦
術
に
該
当
す
る
「
販
促
ツ
ー
ル
」

に
い
え
ま
す
。 

こ
こ
で
も
具
体
例
を
挙
げ
ま
す
。
み
な
さ
ん
も

「
チ
ラ
シ
や
広
告
」
、
も
し
く
は
「
名
刺
や
会
社

概
要
」
と
聞
い
て
思
い
浮
か
べ
る
一
般
的
な
パ
タ

ー
ン
が
あ
る
と
思
い
ま
す
。
ど
う
で
す
か
？
・
・

大
抵
の
人
は
、
日
頃
見
て
い
る
「
テ
ン
プ
レ
ー
ト

的
」
な
も
の
を
思
い
浮
か
べ
た
と
思
い
ま
す
。 

 

そ
れ
は
「
８
割
、
９
割
」
の
会
社
が
、
業
者
で
用

意
す
る
テ
ン
プ
レ
ー
ト
（
雛
形
）
か
ら
選
び
、
似

た
よ
う
な
パ
タ
ー
ン
の
も
の
を
作
成
し
て
い
る

の
で
「
見
慣
れ
て
い
る
」
ゆ
え
に
、
「
チ
ラ
シ
は

こ
う
い
っ
た
感
じ
、
名
刺
は
こ
れ
、
会
社
概
要
は

こ
の
パ
タ
ー
ン
・
・
」
と
、
既
成
概
念
に
固
め
ら

れ
て
い
る
と
思
い
ま
す
。
そ
れ
は
レ
イ
ア
ウ
ト
以

外
に
も
「
用
途
」に
お
い
て
も
、
常
識
・
既
成
概

念
が
存
在
し
て
い
る
と
思
い
ま
す
。 

 

何
を
申
し
た
い
の
か
と
い
い
ま
す
と
、
用
途
の
概

念
を
変
え
る
こ
と
に
よ
っ
て
「
作
り
方
も
変
わ
っ

て
く
る
」
と
い
い
た
い
の
で
す
。
こ
れ
が
弊
社
の

名
刺
と
会
社
概
要
で
す
。 

 
鎌野達哉 名刺 

 
ウェーブ会社概要表紙 

永久保存版 

売れる仕組みのご相談は⇒  戦略的ホームページ  

常識を疑ってみる、既成概念を崩す！ 

それが差別化につながります。 
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売り方のお手本となる事例発見！ 

チラシ＋クーポン付のツール 

設 置 協 力 店 を

設けて配布する 
無料お試し 

 

Ａ４版を三つ折にしてビ

ニール封筒に入れたもの 

 

この方法の 

スゴイところ！ 
 

この方法と同じ手法のリフォーム会社があ

り、なんと年商●億円らしい・・ポイントは

設置協力店を設けて配布していることです。 

「配布=告知が無料」となるから強力です。 

②裏面に設置協力店

を掲載してあげる。 

 
 

小
冊
子
請
求
や
説
明
会
申
込

の
申
込
み
が
で
き
る
用
紙
。 

設置店を掲載すると仲間という 

意識が芽生えて良好な関係に。 

 ①
開
封
す
る
と 

エ
モ
ー
シ
ョ
ナ
ル

な
内
容
。 

③
さ
ら
に
レ
ス

ポ
ン
ス
デ
バ
イ

ス
専
用
用
紙
が
。 

設
置
店
が
ビ
ッ
シ
リ
。 

永久保存版 

今月のウェーブマーケティング 

売れる広告のご依頼は⇒  戦略的ホームページ  

無料 

お試し 

指導券 

付き 
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鎌野から一言： 
 毎年お世話になっている千葉の断食道場『はぎのさと』へ 2１日から３

日間行ってきます。仕事も大切ですが、何よりも健康が一番です。酵素風

呂に入って、心も体もリフレッシュしてきます。またコラムでもお伝えし

たいと思います。  

断食道場『はぎのさと』 http://www.danjikidojo.jp/ 

 

編集後記： 
先日、当社ホームページに 『かまのたつや』で検索できるように指示していたら、早速 
 
ヤフーで一位にランクされました。すると、15 年ぶりに大学
時代の学生からＴＥＬがありました。久しぶりやなー、なんで

わかったんや。ホームページの検索で名前たたいたらお前の名

前が出てきたんやー。なんかうれしいですねー。 
 

そ
ん
な
こ
ん
な
で
、
ホ
ー
ム
ペ
ー
ジ
に
は
、
求
人

採
用
の
欄
は
、
載
せ
て
お
い
た
ほ
う
が
い
い
で
す

よ
ー 

別
に
求
人
採
用
す
る
予
定
が
な
く
て
も
、
と
ん
で

も
な
く
優
秀
な
人
が
た
ま
に
飛
び
込
ん
で
き
ま

す
か
ら
・
・
・
。 

優
秀
な
ス
タ
ッ
フ
な
ら
無
理
し
て
で
も
欲
し
い

で
し
ょ
ー
。 

ち
な
み
に
私
ど
も
は
、
こ
ん
な
ア
ホ
な
求
人
エ
ン

ト
リ
ー
作
っ
て
ま
す
。 

   

 

ア
ホ
な
求
人
エ
ン
ト
リ
ー
で
も
絶
大
な
効
果
が
・
・ 

 

 

発行所：株式会社 ウェーブ 
発行人：鎌野達哉 
〒674-0051 兵庫県明石市  
大久保町大窪 286-1 -1F 
TEL：078-937-1210 
FAX：078-937-0478 
 

永久保存版 

当
社
の
ホ
ー
ム
ペ
ー
ジ
に
求
人
募
集
と
し

て
い
る
と
本
当
に
次
々
エ
ン
ト
リ
ー
フ
ォ

ー
ム
か
ら
問
い
合
わ
せ
が
き
ま
す
。 

特
に
外
部
ス
タ
ッ
フ
募
集
の
と
こ
ろ
か
ら

の
反
応
が
い
い
で
す
。 

 

本
当
に
北
海
道
か
ら
沖
縄
ま
で
問
い
合
わ

せ
が
き
ま
す
。
こ
れ
も
、
ホ
ー
ム
ペ
ー
ジ
の

威
力
で
す
ね
ー
。 

二
日
に
一
件
の
ペ
ー
ス
で
す
。 

 

募
集
の
内
容
も
、
シ
ス
テ
ム
エ
ン
ジ
ニ
ア
・

コ
ピ
ー
ラ
イ
タ
ー
・
デ
ザ
イ
ナ
ー
な
ど
、
ク

リ
エ
ィ
テ
ィ
ブ
能
力
が
高
け
れ
ば
、
別
に
会

社
に
出
勤
し
て
も
ら
う
必
要
の
な
い
人
達

で
す
。 

 

メ
ー
ル
と
電
話
・
フ
ァ
ッ
ク
ス
が
あ
り
ま
し

た
ら
十
分
県
外
の
人
達
と
連
絡
が
取
れ
る

か
ら
で
す
。 

社
内
ス
タ
ッ
フ
募
集
は
、
歩
い
て
来
れ
る
人

ま
た
は
、
自
転
車
で
来
れ
る
人
と
採
用
基
準

を
決
め
て
お
り
ま
す
。 

 

ま
ー
、
そ
れ
に
は
い
ろ
い
ろ
理
由
が
あ
る
の

で
す
が
・
・
・
。 

 

集客のお悩み 119 番⇒  戦略的ホームページ  

 


